
« La mission a permis d’opérer une
distinction cruciale entre le simple potentiel
économique et l’opportunité investissable
structurée : il ne s’agit plus seulement
d’identifier des atouts, mais de les rendre
bancables via des modèles robustes. » 

De la priorisation sectorielle aux opportunités
d’investissement crédibles 
Le scan sectoriel a permis de traduire le potentiel de Madagascar en
opportunités d’investissement concrètes et bancables. En identifiant
les segments prioritaires: agribusiness, tourisme et TIC autour de chaînes
de valeur compétitives, l’analyse met en évidence des projets à fort effet
d’entraînement. Ce cadre stratégique offre une base de dialogue
cohérente pour affirmer le rôle du pays comme hub émergent
d’investissement dans l’Océan Indien et l’Afrique Francophone. 

En se plaçant à l’interface entre décideurs publics, entrepreneurs et
investisseurs, le Pôle Conseil transforme les intuitions économiques en
stratégies concrètes et crédibles. 
Cette mission marque l’accès du cabinet à un niveau d’intervention
stratégique national, position qui légitime son rôle de conseil auprès des
institutions publiques en charge du développement du secteur privé.
L’EDBM, établissement public rattaché à la Présidence de la République,
pilote la promotion des investissements et l’amélioration du climat des
affaires à Madagascar. Sa mission est de sécuriser l’ensemble de
l’investor journey : de la prospection à l’implantation, jusqu’à la facilitation
administrative et l’after-care. 
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« Le vrai défi a été de produire un diagnostic
rigoureux malgré la rareté des données, afin
de transformer une masse d'informations en
priorités cohérentes, capables de réconcilier
la logique d'investissement privé avec les
impératifs de développement nationaux. »
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